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Kiinftig soll hauﬁger in dieser Form tiber Kapitalmarktthemen gesprochen werden. Dem ersten Kapitalmarkt-Talk soll a’erzwezre wahrscheinlich noch in diesem jafrr

DER WIRTSCHAFT

folgen. Ein bis zwei Veranstaltungen im Jahr kénnen sich die Organisatoren von Liepolt Stumpf gut vorstellen.

Premieren-Runde gegliickt

Beim ersten Kapitalmarkt-Talk in der Metropolregion wurden Experten und Unternehmer

zusammengebracht, um Fragen der Unternehmensfinanzierung zu kldren.

llein die Resonanz, nachdem
A die ersten Einladungen ver-

schickt waren, hat Peter Lie-
polt bestétigt. ,Die Idee mit dem Ka-
pitalmarkt-Talk war die richtige®,
sagt der Emissionsberater.

Als am Abend der Veranstaltung
zum gemiitlichen Imbiss ibergegan-
gen wurde, fiihlte er sich erst recht
bestdtigt. Zwei Stunden Diskussio-
nen waren nicht nur fiir ihn, der mit
auf dem Podium sal, wie im Fluge
vergangen. Auch das Publikum
schien zufrieden. Das Saalmikrofon
kreiste mehrfach. Die Gespriche
ebbten auch danach an den Stehti-
schen nicht ab. Und der ein oder an-
dere ging mit einer Einladung nach
Frankfurt nach Hause. ,Wenn Sie in
der Nihe sind, dann kommen Sie
einfach mal vorbei“, hirte man des-
ofteren. Schon wihrend seines Vor-
trags lber die ,Fremdkapitalfinan-

zierung Uber die Deutsche Borse®
hatte Alexander Graf von Preysing,
Leiter Issuer Services bei der Deut-
sche-Borse-Group, eher beildufig
seine Zuhorer ermutigt, sich direkt
bei ihm oder seinen Kollegen in
Frankfurt Rat zu holen.

Liepolt hart das gern. ,Genau das
wollten wir erreichen®, sagt der Ge-
schiftsfiinrer der Liepolt Stumpf
GmbH. Dass zu diesem Thema
nicht nur Mittelstdndler gekommen
waren, sondern auch Vertreter der
GrolRgewichte der Region, bestitigt
ihn. ,Wir hatten 70 Anmeldungen,
aber gar nicht so viel Platz,” Einigen
hatten sie absagen miissen.

Mit dieser Gespréchsrunde soll
eine Liicke auf einem Beratungsfeld
geschlossen werden, das in der Me-
tropolregion in dieser Form eher
hinten ansteht: eine Plattform fiir
den Kapitalmarkt. ,Wir befinden

uns hier zwischen zwei Borsenplit-
zen, Frankfurt im Norden, Stuttgart
im Stiden“, sagt Liepolt.

Der ehemalige Banker und Mitar-
beiter der Deutschen Birse in
Frankfurt ist noch héufig in der hes-
sischen Bankenmetropole. ,,Wenn
wir dann zusammensitzen, um bei-
spielsweise die Vorteile der Mittel-
standsanleihe erkldrt zu bekom-
men, und ich mich dann dort um-
schaue, bin ich mir sicher, dass es ei-
gentlich die falschen Adressaten
sind.“ Statt Anwélten und Bankern
hitten es auch da schon Unterneh-
mer sein sollen, meint Liepolt und
war damit nicht allein. Auch Ale-
xander Graf von Preysing sah das
so. ,Deswegen war es nicht schwer,
ihn fiir die Veranstaltung in Mann-
heim zu gewinnen. Dazu gesellten
sich noch weitere Experten: Dr.
Sven Janssen, Leiter Kapitalmarkt
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bei der auf Mittelstandsemissionen
spezialisierten Close Brothers Seyd-
ler Bank, etwa oder Rolf C. Landgraf
von der Landgraf Schneider Rechts-
anwilte Partnergesellschaft.

Wer am Ende die Rdumlichkeiten
des ZEW verlief, war nicht nur gut
informiert, sondern hatte auch eine
Ttte voller Kapitalmarktinformatio-
nen im Gepdck. ,Das war ein gelun-
gener Auftakt”, fand nicht nur Peter
Liepolt. Robert Kautzmann lobte
»die hohe Qualitdt“ und sieht die
Veranstaltung ,als Bereicherung fiir
die Region®“, so der Leiter der Wirt-
schaftsforderung der Metropolregi-
on Rhein-Neckar.

»» Ubrigens: Mehr zur Mittel-
standsanleihe lesen Sie in der Sep-
temberausgabe von Econo unter
dem Schwerpunkt Finanzierung.
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